
LE CONDITIONNEMENT UNITAIRE : 
EST-CE QUE ÇA VAUT LE COÛT ? 

L. Capin, M. Videau, M. Klai, AS. Leromain, C. Jarre, A. Gadot, M. Hellot-Guersing, C. Derharoutunian, R. Roubille 
Pharmacie-Stérilisation ; Montée du Dr Chapuis CH Lucien Hussel, Vienne. 

lucille.capin@gmail.com 

Dans 58 % des cas, le choix d’un conditionnement unitaire a engendré un surcoût 
évalué à environ 150 000 €/an soit 10 % du chiffre d’affaire annuel de l’AO. 
 
Les 3 principaux lots responsables ont été identifiés : 
 Inhibiteurs de la pompe à protons administrables par sonde gastrique (+ 16 500€) 
 PARACETAMOL comprimés orodispersibles 500 mg (+ 14 000€) 
 SPIRONOLACTONE tous dosages (+ 12 000€) 

CONCLUSION  
L’offre industrielle a permis, quand il y avait de la concurrence, de choisir un conditionnement unitaire pour les formes orales sèches dans la grande 
majorité des cas (82.6%). Ce choix a entrainé un surcoût notable pour les médicaments dont l’utilisation est largement répandue au sein des 
établissements de santé. Ce coût reste néanmoins négligeable au regard du chiffre d’affaire global de l’appel d’offres et du bénéfice en terme de sécurité 
pour le patient.  Ces données permettent aussi d’apporter  des éléments de réponse quant à la pertinence d’un investissement dans des automates ou des 
surconditionneuses pour sécuriser le circuit du médicament. 

CONTEXTE  
Un des éléments essentiels dans la sécurisation du circuit du médicament est l’identification unitaire. Celle-ci est nécessaire pour limiter au maximum toute 
erreur de la délivrance à l’administration. Pour notre groupement de commandes PHARMAVIENNE (29 établissements soit environ 8200 lits), cette question 
est un critère déterminant lors de l’analyse des lots en commission technique. Un médicament présenté en conditionnement unitaire (CU) sera toujours 
privilégié.  

OBJECTIFS  
 
 Evaluer l’offre industrielle en matière de CU pour les formes orales 
sèches, dans le cadre d’une campagne d’appel d’offres (AO). 
 Evaluer l’impact économique de ce choix pour notre groupement 
de commandes. 

QU’EST-CE QU’UN CU ? 
 Présentation appropriée d’une unité de prise d’un médicament identifié. 
 Permet de retrouver sur chaque unité de prise : 

 Le nom du médicament 
 Le dosage 
 Le numéro de lot 
 La date de péremption 

 

EN QUOI EST-CE IMPORTANT ? 
 Individualisation des doses et identification du médicament tout au long du 
circuit. 
 Elément essentiel à l’administration du bon médicament au bon patient et à 
la bonne dose. 
 Limite les opérations éventuelles de reconditionnement ou 
surconditionnement. 
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RESULTATS  
   Sur 756 lots                                 292 lots de formes orales sèches 

 
 
 
 

161 lots avec concurrence                   131 lots sans concurrence 
 
 
 
 

133 lots représentés en CU          28 lots non représentés en CU 
 
 
 
 

Surcoût pour 77 lots                                Pas de surcoût pour 56 lots 

 

MATERIEL ET METHODE 
 Pour chaque lot de formes orales sèches de l’AO, nous avons 
étudié  : 

 La présence ou non de concurrence (minimum 2 
réponses conformes). 
 L’existence ou non d’un CU pour les lots avec 
concurrence. 
 Le surcoût éventuel du choix d’un CU par rapport au 
produit le moins cher proposé par les différents 
fournisseurs. 
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